Hart in der Sache, aber weich
zur Person

26.07.2018 Roman Trotschel, Professor fur Sozial- und Organisationspsychologie an
der Leuphana, erklart in einem Interview mit der Frankfurter Allgemeinen, mit
welcher psychologischen Strategie man den US-Prasidenten Donald Trump in
Verhandlungen uberzeugen konnte.
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https://www.faz.net/aktuell/politik/ausland/psychologe-erklaert-wie-man-mit-donald-trump-verhandelt-15709582.html

